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Wie kommt man auf die Idee eine Schreinerei zu kaufen?



• Drang nur sich selber Rechenschaft schuldig zu sein
• Keine familiäre / betriebliche Lösung vorhanden
• Gesammelte Erfahrungen im «Hochfahren», «Verändern» und 

«Sanieren» mit eigenem Geld umzusetzen
• Hoffnung auf mehr Freiheit in den Entscheidungen
• Wohlsein in der «Lern- und Panik-Zone»
• Wer hätte nicht gerne vor 10a BTC gekauft?



Kriterien und Einflüsse beim Kaufentscheid



• Passendes Angebot
• Grösse
• Ort 
• Ausrichtung

• Eigene Motivation –Mindset
• Involvierte Personen

• Verkäufer / Berater / Inhaber
• Organisationsstruktur und Lücken
• Finanziellen Möglichkeiten und Risiken
• Zeit
• Nachvollziehbares Angebot 



Meilensteine der Abwicklung





Stolpersteine



• Ich komme in eine bestehende Organisation
• Erwartungen  - Meine / Team
• Alles NEU – «fast» alles gleich
• Rechte / Namen / Lizenzen / Domains usw.
• Zeitdruck – Angebot prüfen

• Inventar
• Investitionen
• Organisation «gelebte»
• Weiterbildungen
• Kultur

• Hübsch gemacht
• Liquidität



An einen «Externen» verkaufen



• Ehrliche Zahlen – adjustierte und originale
• Meine Position im Betrieb nach dem Verkauf

• Was fehlt im Betrieb wenn ich weg bin
• Welche Rolle übernehme ich nach dem Verkauf

• Welche «Rechte» möchte ich behalten
• Information im Team
• Verkäufer / Käufer
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